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Performance por:

Desafios
éNecesitas conocer el desempeno de tus ventas de forma diaria?

éNecesitas medir el cumplimiento de las cuotas de ventas a nivel de @

detalle?
v Producto, marcas, lineas de productos, etc.

v Clientes
v Vendedores
v Zonas de ventas, regiones o provincias

é Necesitas informacion accionable, en tiempo real y que puedas
analizar de forma independiente y auténoma? S
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Beneficios B
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{ /Av Mejorar tu performance de ventas :“ 587MRD  28,3M 83 82

v Mayor velocidad para la toma de decisiones
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"I'. v Confiabilidad en los datos B
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v Unica realidad de los datos en toda la empresa

‘/” v Analisis self service

Cumplimiento
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Filtro por Provincia re:

Top 10 de Vendedores
Salta Santa Fe ¥
es  Codoba  RioNegro sanLuis Tucumén i
¢ i ......-- ‘
Venta_I > e 3 = & i

Venta vs Cuota por Grupo de Clientes
Lo Medidas
T M Venta_Importe
s w0 a0 M Cuota_Imparte



KllIrgl Sales performance Analytics

é¢Porque elegirnos?

Z v Rapida implementacion

ab v Solucion en la nube para mayor facilidad.

D v Disponible desde cualquier dispositivo
QO v Facil de administrar por el usuario final






https://www.youtube.com/watch?v=GhvIU40uos4

